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Attività rivolta a studentesse del I anno delle Facoltà economiche

II Semestre – Anno Accademico 2009/2010

La formazione degli studenti universitari può essere integrata con la trasmissione delle metodologie proprie dei diversi contesti professionali. I Business Case si propongono di sviluppare e consolidare le conoscenze apprese nei corsi universitari attraverso la metodologia dei casi basata sull’approccio al fattuale che mostra il know how caratteristico delle diverse professioni.

Gli studenti, affiancati da relatori di profonda esperienza nel settore di competenza, potranno migliorare le loro capacità di lavoro personale e di gruppo e orientarsi alla scelta professionale in modo più consapevole. 

Il programma del corso
Business Case di Strategia

Giovanni Longari, McKinsey & Company
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Paolo Albini, Bain & Company

Business Case di Marketing

Marco Trabuio, IBX Europe
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Giovanni Longari è consulente in McKinsey & Company. Laureato in Ingegneria presso il Politecnico di Milano, ha conseguito il Master in Business Administration presso l'Instituto de Empresa di Madrid. Concentra in particolare la propria attività nei settori delle infrastrutture e delle energie rinnovabili. 





Paolo Albini è consulente in Bain & Company dal 2007, dopo aver ottenuto un MBA dalla SDA Bocconi. Ha lavorato principalmente nei mercati dell’Oil & Gas. Prima di Bain ha lavorato presso Alstom Power Service in Svizzera e in ABB.





Marco Trabuio è responsabile italiano del dipartimento Business Development Italy di IBX Group. Ha consolidato la propria esperienza operando nell'area commerciale di Pirelli Tires, nonché nel settore dei prodotti farmaceutici presso Chemconnect e Shell Chemicals.





Roberta Berlinghieri presta consulenza in Bain & Company nei settori dei Servizi Finanziari, Global Information Technology e Media. In precedenza ha assistito la propria clientela nella pianificazione strategica, budget e controlli, consolidando la propria esperienza in operazioni straordinarie, fusioni, acquisizioni e marketing. Prima di entrare in Bain, ha lavorato in qualità di analista finanziario e accounting manager in Procter & Gamble. 
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